


., On peut gagner de l'argent à long terme, mais les frais et taxes sont nombreux. © sHVTTERsrocK

Federia, la Fédération des 
agents immobiliers franco­
phone, Charlotte de Thaye, 
évoque aussi les questions 
de déontologie. "Agent im­
mobilier, c'est un métier pro­
tégé. Un coach immobilier en­
court des sanctions s'il réalise 
des actes qui ne peuvent être 
réalisés que par des agents. 
Nous restons donc prudents 
face à l'émergence de ces vi-

déos. Il faut se renseigner sur 
le parcours de ces personnes 
et se poser les bonnes ques­
tions en termes de fiscalité 
également." 

Pour elle, ces vidéos ne 
sont pas problématiques 
tant que la méthode qui y 
est présentée respecte la loi. 
"Cela peut paraître intéres­
sant et peut fonctionner, mais 
on reste face à un moyen mar-

keting. Comme pour toutes 
les publicités, on présente un 
produit miracle, mais la réa­
lité est souvent différente. Si je 
dois donner un conseil à ceux 
qui voudraient suivre ces for­
mations, c'est de s'accompa­
gner en parallèle d'un profes­
sionnel reconnu pour l'ensem­
ble du processus", conclut­
elle. 

Thibaut Van Hoof 
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